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INTRODUCCIÓN

Los sistemas de pagos internacionales son dados por la constante actividad de compraventa que se realiza entre países, de  ahí que sea necesario su utilización para realizar las transferencias de valores correspondientes.

Son varios documentos que hacen que la negociación cumpla con todos los requisitos y quede prueba de ella, del mismo modo son creados con el fin de dar al importador o exportador una garantía.

Quizá la forma de pago más importante o más usada es la carta de crédito, ya que ha sido un instrumento de pago internacional muy popular alrededor de todo el mundo, de mucha seriedad y muy seguro.

Dentro de los diferentes elementos que hemos venido conociendo en el área de comercio internacional, serán muy necesario conocer éstas formas de pago ya que son muy mencionadas; es por ello que el objetivo principal de éste cátedra es aprender a diligenciarlos, como también saber su utilidad y en qué momento son necesarios para realizar con éxito una compraventa entre países.

OBJETIVOS

GENERAL

Conocer las formas de cobro y pago, que están dadas para la realización de negocios internacionales.

ESPECÍFICOS

1.  Comprender la utilidad de la carta de crédito y al mismo tiempo identificar sus características y beneficios en el momento de la negociación.

2.   Analizar la importancia de las cobranzas, las remesas, los giros y otras formas de cobro y pago internacional.

3.  Apreciar las diferentes clases de cartas de crédito que existen, estableciendo las correspondientes diferencias, entre una y otra.

1.  RESEÑA HISTÓRICA

A finales de 1.929 no hubo perturbaciones en los pagos internacionales, opinión errónea puesto que la restauración de un mecanismo monetario internacional análogo al de 1.913 no se realizó si no después de haberse producido crisis de pagos graves a continuación se hace mención a éstas:

1.1.  LAS NUEVAS DIFICULTADES EN EL FUNCIONAMIENTO DE LOS PAGOS INTERNACIONALES

Después de la primera guerra en los países que habían soportado el peso principal de las hostilidades, se destruyó el equilibrio de la balanza de cuentas tanto en el campo de las transacciones comerciales  como en el de las transacciones financieras.

1.1.1.   EN EL ASPECTO COMERCIAL: 

Debe mencionarse el alza de las cotizaciones de los productos de base que se produjo después del fin de las hostilidades; por otra parte, se había desencadenado la inflación en varios países del continente (Europa).  El aumento del gasto público, la insuficiencia de los sistemas fiscales y del control del crédito, las reinvindicaciones  de los asalariados, impacientes por mejorar su situación después de las penalidades de guerra.  Todas éstas causas convergían para labrar un foso entre la demanda y la oferta global.  Éste excedente de poder adquisitivo, al tiempo que estimulaba las importaciones, limitaba las exportaciones, de una forma directa o indirecta a causa de la subida de los precios nacionales.

1.1.2.   EN EL ASPECTO FINANCIERO:

Se han de mencionar aquí las sensibles pérdidas que en sus investigaciones exteriores habían experimentado durante la guerra los diversos países Europeos, al tenerlas que utilizar para pagar los suministros excepcionales del período Bélico.  Por otra parte la solidaridad financiera de los aliados, por último el tratado de paz lo cual desorganizó las relaciones completamente financieras internacionales.

1.2. LA EVOLUCIÓN DEL RÉGIMEN DE PAGOS INTERNACIONALES

La evolución de la primera guerra suministra enseñanzas sobre:

1.2.1.  DEFICIENCIAS SOBRE LAS OSCILACIONES DE CAMBIO COMO MECANISMO REGULADOR:  

La inclinación deficitaria de la balanza de cuentas de diversos países europeos era tan marcada que las autoridades monetarias no podían pensar  en restablecer inmediatamente el régimen del patrón oro sin correr el riesgo de agotar enseguida sus reservas metálicas, fieles a una filosofía monetaria liberal, dieron plena libertad a los cambios lo que originó violentas fluctuaciones en sus cotizaciones.

El vicio que patentizó la depreciación monetaria es su eventual tendencia a crear tantas causas de desequilibrio como las que combate.   Este círculo vicioso puede describirse así:

Cuando las causas del déficit son poderosas, la depreciación monetaria no las puede neutralizar inmediatamente, puesto que carece de influencia directa sobre el poder adquisitivo nacional que puede aumentar por motivos internos manteniendo la causa del desequilibrio, si ésta es de naturaleza monetaria y financiera.  Luego por razones estructurales ligadas con la necesidad de adaptaciones en la organización productiva nacional para permitir la substitución de las importaciones y alimentar las exportaciones suplementarias, pues el efecto restrictivo de la depreciación sobre las importaciones y su influencia expansionista, sobre las exportaciones no puede notarse plenamente, en ningún caso, sino, después de cierto periodo.

Finalmente la depreciación debilita su poder de equilibrio, puesto  que la compresión de las importaciones y el desarrollo de las exportaciones equivale a una disminución de la oferta global en el mercado nacional, susceptible determinante engendrar un alza de los precios nacionales si no existe una capacidad de producción en reserva en la economía considerada.

1.2.2. NORMALIZACIÓN DEL RÉGIMEN DE PAGOS INTERNACIONALES:

A partir de 1.924 se estabiliza el sistema de los pagos internacionales, las grandes monedas que habían abandonado el patrón oro vuelven a adoptarlo sucesivamente.  Éstas decisiones plantearán al nuevo gobierno un problema; elección de una paridad, apropiada para sus monedas.  Para ello la mayoría de los gobiernos responsables se basan en la teoría Ricardiana, la llamada teoría de la paridad, de los poderes adquisitivos, dicha teoría mantenía que la cotización del cambio siempre tendía a adaptarse a la relación entre el nivel de los precios nacionales y el nivel de los precios extranjeros, realizándose en éste punto de equilibrio.  A ésta teoría está ligado el nombre de Cassel quien modificó un aspecto para responder a la objeción de que en el pasado se había presentado equilibrio en la balanza; La paridad no correspondía exactamente a la relación entre los niveles de precios nacionales y extranjeros; teniendo presente que la nueva paridad debería estar, respecto a la última paridad de equilibrio, en la misma conexión que la nueva relación de los niveles de precios con el que existía antes del periodo de referencia.  Adaptada de éste modo, la teoría implica por una parte, que el nivel de precios resulta determinado por la situación monetaria entre la posición del nivel de precios nacional en relación con el nivel de precios extranjero y el estado de los intercambios exteriores.  A este aspecto como Ellsworth, dice muy bien:  “Los tipos de cambio... reflejan una demanda de poder adquisitivo para finalidades específicas, y no para cualquier empleo.  En lo que se refiere a ésta clase de demanda, un nivel de precios carece de significado, lo que importa es el precio de cada bien o servicio. Esta observación es muy oportuna y la propia teoría Ricardiana tenía a éste respecto una concepción más realista.

Por otra parte, para determinados bienes o servicios, susceptibles de comercio internacional, una variación de precios de cierta importancia puede ejercer efectos muy distintos sobre el volumen de las transacciones.

Finalmente, se ha de destacar que existen otros factores aparte de los precios que influencian los intercambios internacionales:  las oscilaciones de los cambios provocaban transacciones internacionales por el mero hecho de producirse, independientemente de cualquier repercusión de los precios, también habían comprobado la importancia de ciertos fenómenos de estructura de la  producción o de la demanda, para explicar los cambios que se producían en las corrientes de los intercambios internacionales.

Es evidente que la teoría de la paridad de los poderes adquisitivos no servía de guía a los gobiernos para estabilizar su moneda,  así pues éstos optaron soluciones muy distintas.  Las autoridades inglesas fieles a la teoría clásica y preocupadas tanto de realizar el prestigio de la libra como de salvaguardar el valor de las inversiones exteriores estipuladas en esterlinas, retornaron a la paridad de antes de la guerra.  El gobierno francés guiado por un empirismo muy británico, en primer lugar estabilizó de hecho el franco, pero no consagró legalmente éste valor  sino al cabo de un período de prueba de dos años; este método realista no impidió por otra parte, que la paridad fijada fuese demasiado baja.

1.2.3. DEBILIDADES OCULTAS DEL SISTEMA DE PAGOS INTERNACIONALES:

El patrón oro, estaba seriamente amenazado, tanto por la debilidad del fundamento que se apoyaba como por su propia estructura.

La teoría clásica del mecanismo regulador automático del patrón oro reposa esencialmente en los ajustes de la posición relativa de los precios de los distintos países para asegurar el equilibrio de los intercambios y cuenta con los medios monetarios para provocar tales adaptaciones.

Del patrón oro, se hubiere podido decir que más bien era un patrón libra esterlina.  Esto significa que la política monetaria seguido en el mundo estaba más influida por las decisiones de las autoridades financieras británicas que por las oscilaciones de la producción de oro.  Dichas autoridades controlaban perfectamente el mercado financiero londinense, aún cuando solo recurriesen a una disciplina libremente aceptada por los bancos de la plaza, éste mercado ejercía a su vez una autoridad de hecho en los mercados financieros extranjeros.  Las aspiraciones a la independencia de las políticas de crédito nacionales se habían realizado en gran manera de hecho, antes que las nuevas doctrinas económicas no las empleasen como instrumento de lucha contra el régimen del patrón oro.

Si éstas divergencias de las políticas financieras no se tradujeran con mayor rapidez en dificultades en los pagos internacionales, es decir, aún antes del estallido de la gran depresión, ha de atribuirse principalmente al hecho de que la adulteración del régimen del patrón oro bajo la forma de patrón de cambio oro, había aumentado las medidas de pago internacionales en proporción suficiente para saldar los déficit, incluso los importantes.

1.3.  SISTEMA DE PAGOS INTERNACIONALES

El dinero y todas las especies representativas denominadas cuasidineros hacen parte de la comunidad internacional de un sistema llamado El Sistema Monetario Internacional “S.M.I.”, el cual permite que se realicen transferencias de valores entre países, y de ésta manera se efectúe los pagos correspondientes a la compra y venta de bienes entre naciones.  Cada país tiene su propio sistema monetario, el cual se conecta con el sistema monetario internacional  por intermedio de la llamada Balanza de Pagos y con unas monedas autorizadas para cada país o una única, llamada Patrón Monetario Internacional.  La balanza de pagos es una cuenta administrada por la tesorería general de la nación en la que se registran cronológicamente y sistemáticamente todas las operaciones de ingresos y egresos de dinero desde importaciones y hacia otros países del mundo.  Dichas transacciones se realizan utilizando bien sea moneda de otros países denominada divisas, siendo éstas la base y garantía los pagos por concepto de compra o venta entre países.

Las divisas es el nombre que adopta la moneda extranjera sea la que fuese (sol, libra, dólar, yen, bolívar, etc.).  La cantidad y disponibilidad de divisas es lo que capacita a cada país para poder comprar mercancía a otros países, debe de existir una equidad de valores entre las diferentes monedas o divisas, éste es que cada moneda puede representarse según su valor en función de otra moneda diferente.  Se regula por medio de la devaluación de una moneda en función de otra.

La paridad se expresa a través del tipo de cambio el cual varía de acuerdo con las condiciones del mercado de divisas, ajustes económicos de los países  y estados de las balanzas de pagos.

En Colombia las divisas para efectos del comercio exterior es el dólar y así esta estipulado por la ley cuya variación se denota por el medio de la tasa representativa del mercado.

Con los anteriores elementos de economía internacional es posible entender como funciona las  diferentes formas de pago internacional de importaciones y exportaciones.

2.  EL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

Es el punto de partida del comercio, donde se ven las características y condiciones del negocio celebrado entre comprador y vendedor.  Las características y condiciones configuran una serie de elementos diferentes, pero relacionados, tales como el transporte de las mercancías, el seguro, los trámites aduaneros y procedimientos de pago, que pueden variar de una operación a otra, dependiendo del acuerdo entre las partes.

Algunas características importantes y condiciones de un contrato de compraventa son:

(  Descripción de la mercancía.

(  Cantidad (Unidades de venta).

(  Precio unitario.

(  Moneda de la negociación.

(  Término de compraventa (INCOTERMS).

(  Plazos de entrega.

(  Destino final de la mercancía.

(  Documentos exigidos por la aduana del país comprador.

(  Términos de pago.

2.1.  LA MONEDA DE NEGOCIACIÓN

Generalmente el dólar se ha considerado como moneda o base para las negociaciones internacionales, porque ofrece un alto grado de seguridad y es la que más conocen los empresarios del mundo.

Sin embargo, en estos tiempos de cambio, en donde ya existen naciones que le disputan a Estados Unidos,  la supremacía comercial se hace cada vez más frecuente,  el negociar en marcos alemanes o en “yenes” japoneses, moneda que se viene revaluando y cotizando como las más duras en éste último ciclo económico universal, ante las devaluaciones ya más constantes del dólar.

Los empresarios apenas comienzan el aprendizaje de negociación en monedas diferentes al dólar, para eso deben tener en cuenta los siguientes lineamientos:

2.1.1.  En Colombia todas las operaciones de exportaciones e importaciones se registras en dólares para efectos estadísticos, pero pueden efectuarse negocios en las siguientes monedas:

(  Dólar canadiense, Marco alemán, franco francés, franco suizo, franco belga, corona sueca, corona danesa, florín holandés, bolívar venezolano, lira italiana, libra esterlina inglesa y chelín austríaco.

2.1.2.  El riesgo cambiario es por cuenta del vendedor, cuando la moneda de pago es la del país del comprador.

2.1.3.  El riesgo es por cuenta del comprador, cuando la moneda de pago es la del país.

2.2.  FORMA DE PAGO

Dentro de la oferta que envía el vendedor, se especifica también la forma en que el comprador debe realizar el pago del importe de la mercancía.  Esta forma la determina internamente la empresa compradora de acuerdo con los siguientes parámetros:

(  Las políticas de la compañía.

(  Los objetivos que persigue (a corto, mediano o largo plazo).

(  Las condiciones del mercado.

( Las regulaciones internas del país del comprador, especialmente lo concerniente a normas cambiarias.

3.  CRÉDITO DOCUMENTARIO

Se entiende por crédito documentario el acuerdo mediante el cual, el banco se compromete directamente o por intermedio de un banco corresponsal a pagar a un beneficiario hasta una suma determinada de dinero, o  a pagar, aceptar o negociar letras de cambio giradas por el beneficiario, contra la presentación de documentos estipulados y de conformidad  con los términos y condiciones establecidas.

Desconociendo la solvencia de su comprador, un exportador se ve abocado a efectuar un despacho a un mercado que le es desconocido.  En estos casos la sola palabra del importador no es garantía suficiente, lo que obliga al vendedor a exigir un intermediario.

Para ello, el comprador solicita a su banco, la apertura de un CRÉDITO DOCUMENTARIO.

(  MOTIVOS PARA SOLICITAR EL CRÉDITO DOCUMENTARIO

  (  Para que el vendedor tenga la seguridad absoluta de que se le va a realizar el pago.

   (  Para que el   comprador no dude del embarque de sus mercancías, pues para cobrarse el crédito, deben cumplirse unas condiciones impuestas por el comprador.

   (  Porque puede variar la situación cambiaria del país del importador y existir dificultad para el posterior giro de las divisas.

  (  Por que existiendo un intermediario que es el banco, la transacción comercial involucra un ente de reconocida seriedad.

4.  DIFERENCIA ENTRE CRÉDITO DOCUMENTARIO Y CARTA DE CRÉDITO

Es necesario establecerla, ya que son términos que equivocadamente suelen utilizarse como sinónimos, cuando la realidad es que son muy diferentes.

De una manera mas resumida que la expuesta anteriormente el crédito documentario, es una promesa escrita expedida por un banco, por cuenta  de uno de sus clientes, autorizando a un tercero, a girar en su contra, bajo determinados estipulaciones consagradas en el crédito.

En cambio la carta de crédito, es el  documento mediante el cual se establecen las condiciones de utilización del crédito.  Es decir, es el comprobante o papel entregado por el  banco al exportador, en donde se encuentran especificadas las instrucciones del despacho y la forma como puede hacerse efectivo el crédito documentario.

Siendo la carta de crédito un compromiso condicional de pago asumido por un banco, ofrece al comprador y al vendedor las mismas ventajas y seguridad, siempre y cuando  las condiciones sean cumplidas de acuerdo con lo requerido.

5.  CARACTERÍSTICAS DE LA CARTA DE CRÉDITO

(  AUTONOMÍA:  Una carta de crédito es totalmente independiente de otra y del contrato de venta.  Si comprador y vendedor celebran un contrato para dos embarques idénticos y para ello se abren  dos cartas de crédito la una no tiene ninguna relación con la otra y deben ser tenidas en cuenta separadamente.

(  LITERALIDAD:  No se aceptan sino como valederas las instrucciones que consten expresamente en el texto del crédito.  Se deben tener la precaución de comparar lo pactado inicialmente con el comprador, informando por escrito al banco sobre las incongruencias.

(  FORMALIDAD:  Siendo la carta de crédito un convenio bilateral, existe obviamente la aceptación de las partes.

(  IMPORTANCIA:  Esta básica condición es la más llamativa para el vendedor, pues una vez que se reúnan las condiciones exigidas,  el banco pagará aunque el comprador se arrepienta, o vaya a la banca rota.

(  TEMPORALIDAD:  Deben indicar los plazos máximos dentro de los cuales deben ser representados los documentos requeridos.

Entre los factores que el banco tiene en cuenta para el otorgamiento de un crédito, se pueden destacar:

(  La solvencia del comprador.

(  La cuantía del crédito.

(  El tipo de mercancía objeto de la negociación.

( La situación política y económica del país del exportador vendedor, igualmente las restricciones cambiarias existentes.

(  Las regulaciones internas y normas cambiarias del país en donde está localizado el banco del comprador - importador /futuro ordenante).

NOTA:  El banco puede optar por exigir garantías reales si su cliente no presenta una solvencia convincente, que pueda ser conyugal, como el caso de alguna empresa importante que por alguna circunstancia  especial fue obligada a declararse en concordato.  En éste caso se abriría un crédito prepagado, que consiste en que el comprador ordenante de la carta de crédito, deposita anticipadamente en efectivo y en su banco, la suma que desea a su proveedor del exterior, a través de un crédito documentario.

5.1.  CONTENIDO DE LA CARTA DE CRÉDITO

La carta de crédito deberá contener:

5.1.1.  El nombre del banco emisor y del corresponsal si lo hubiere.

5.1.2.  El nombre del tomador u ordenador de la carta.

5.1.3.  El nombre del beneficiario.

5.1.4.  El máximo de la cantidad que debe entregarse, o por la cual deban girarse letras de cambio a cargo del banco emisor o del banco acreditante.

5.1.5.  El tiempo dentro del cual pueda hacerse uso del crédito.

5.1.6.  Los documentos y requisitos que deban presentarse o ser acreditados para la utilización del crédito.

5.2.  VIGENCIA DE LAS CARTAS DE CRÉDITO

Es el plazo durante el cual las cartas de crédito pueden ser utilizadas.

5.2.1.  Generalmente la vigencia de una carta de crédito es de 90 días.

5.2.2.  La vigencia de las cartas de crédito debe ser inferior o igual a la vigencia del registro o licencia de importación.

5.2.3.  Es decir, una carta de crédito no se puede establecer con un registro o licencia de importación vencido.

5.3.  PARTES QUE INTERVIENEN

5.3.1.  ORDENANTE:  Las obligaciones del ordenante se derivan del contrato de compraventa y son dos principalmente:

* Recibir las mercancías.

* Pagar el precio de las mismas.

Si el contrato dispone pago a través de un crédito documentario, surge una obligación adicional de solicitar su apertura a un banco, así:

5.3.1.1.  Presentar solicitud en formato del banco, en donde se consignan las instrucciones que corresponden a las obligaciones acordadas en el contrato de Compra Venta.

5.3.1.2.  Si el banco aprueba el crédito, presentarle las garantías exigidas.

5.3.1.3.  Reembolsar las sumas canceladas por el banco.

5.3.1.4.  En el caso colombiano hay una condición adicional, el negocio para el que se solicita el crédito tiene que ser necesariamente una operación de compraventa de mercancías.

La no entrega oportuna del crédito prometido por parte del comprador constituye la ruptura del negocio.

5.3.2.  BANCO EMISOR:  Banco del ordenante o banco del cliente.  Una vez que el banco apruebe la solicitud presentada por su cliente de otorgarle el crédito para el proveedor del exterior, procede a emitir el instrumento operativo ó carta de crédito, disponiendo de lo necesario para su notificación.  En Colombia, el banco debe verificar que el negocio informado por el ordenante, sea una operación de compra de mercancía.

(  OBLIGACIONES DEL BANCO EMISOR

Tiene dos obligaciones principales:

   1  Recibir y examinar los documentos para aceptarlos o rechazarlos.  Esta es una obligación pura y simple que aparece desde el inicio de la operación.

  2  Revisar los documentos y si los halla de conformidad, debe pagar sin ninguna duda.  Ni siquiera la imposibilidad absoluta de transferir los fondos al país del beneficiario (vendedor) lo exime de pagar el importe del crédito.

5.3.3.  BANCO DEL BENEFICIARIO:  Banco pagador banco asignado.  Es el banco situado en el país del vendedor, que actúa como corresponsal del banco ordenante (comprador) y que actúa como banco notificador.  La notificación se considera como el momento crucial de la operación pues el banco se obliga a pagar desde el momento en que emite su carta entera de la apertura del crédito en donde están consagrados sus derechos y deberes.

(  OBLIGACIONES DEL BANCO BENEFICIARIO

Cuando el banco solamente notifica, está obligado únicamente a tener cuidado razonable en la verificación de la autenticidad aparente del crédito que notifica y puede notificar permanentemente sin ninguna responsabilidad frente al crédito.

Pero cuando el banco ordenante (banco del comprador), solicita al corresponsal (banco del vendedor), que confirme el crédito, este último puede aceptar hacerlo, pero está en su derecho de negarse.  Lo básico es  que debe tomar la decisión inmediatamente, avisando a su banco emisor.  Si acepta confirmar el crédito, contrae una obligación principal y directa, es decir, cuando el banco en el país del vendedor de la mercancía, adiciona la leyenda “añadimos nuestra confirmación” que es ni más ni menos que la declaración de su obligación de pago, una vez satisfecha los requerimientos exigidos por la carta de crédito.

5.3.4.  BENEFICIARIO

Sus obligaciones principales son:

5.3.4.1.  Presentar todos los documentos exigidos

5.3.4.2.  Presentarlos dentro del plazo previsto por el crédito.

5.3.4.3.  Cumplir con las demás condiciones generales y términos establecidos.

5.4.  EL PROCESO DE LA CARTA DE CRÉDITO

5.4.1.  A, Desea adquirir determinadas mercancías.  Para tal efecto celebra un contrato con B, en el cual se especifican todas las características del negocio.

5.4.2.  B, exige que el pago se realice a través de una carta de crédito irrevocable, utilizable por el determinado banco.

5.4.3.  A, importador, solicitará a su banco la apertura de una carta de crédito a favor de B, o sea que asume frente al exportador el compromiso formal e irrevocable de atender el pago de la exportación.

5.4.4.  Al abrirse la carta ante el banco del importador, se fijará claramente las instrucciones correspondientes a las condiciones en que dicho banco hará el pago del monto del crédito al beneficiario.

5.4.5.  El banco del importador comunicará a su corresponsal en el país del exportador, las condiciones de los arreglos de pago mencionados.

5.4.6.  El banco corresponsal notificará al exportador de la disponibilidad de los fondos para pagarle, contra los documentos de embarque respectivos.
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5.4.7.  Efectuado el embarque, el exportador entregará los documentos que en él fueron exigidos.  Su banco, procederá al pago, sólo después de constatar la corrección formal de los documentos presentados.
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5.4.8.  Al recibir el banco ordenante (BANCO DEL IMPORTADOR) los documentos, realiza un nuevo examen y los entrega a su cliente,  para que proceda a la nacionalización de la mercancía.

Concluido el ciclo normal operativo de la carta de crédito y una vez entregados los documentos, comprobándose su formalidad con las instrucciones recibidas de su cliente, el banco debe pagar al beneficiario el valor del crédito, ya sea en efectivo o aceptando las letras.

Si los términos y condiciones del crédito se cumplen, el banco ha adquirido un compromiso en firme que no puede dejar de llevar a cabo, aún cuando el ordenante o cliente se lo solicite.  Más aún aunque el banco haya sido informado de que existen deficiencias en las mercancías, o que no se ha cumplido lo pactado entre comprador y vendedor.  El banco solamente exigirá que la documentación coincida estrictamente con lo requerido por el crédito y que sea presentada dentro del término de validez.
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5.5.  SOLICITUD DE APERTURA

El importador o comprador generalmente otorgan poca importancia al momento de la apertura de su carta de crédito, y es el banco emisor quien toma la iniciativa de exigir una serie de requisitos y documentos, la mayoría de veces desconocidos por el importador.  Esta práctica es entendible si se tiene en cuenta que el banco abridor es quien en definitiva asume la responsabilidad de pago o aceptación, además de quedarle prácticamente imposible modificar unilateralmente  cualquiera de los términos originales ya expresados en el crédito documentario.

Este exceso de requisitos se refleja posteriormente al momento del embarque de las mercancías, pues obliga al exportador a dilatar el despacho, hasta cuando su comprador modifique a través del banco, los términos que por circunstancias fuera de su control o por regulaciones gubernamentales internas, no se encuentre en capacidad de cumplir.

Corresponde a los bancos, desestimular a los ordenantes que llenan las cartas de crédito de requisitos innecesarios, igualmente rechaza la ausencia total de obligaciones, pues ello va en contra de cualquier norma internacional de un comercio.

Entre los datos más importantes que el comprador debe entregar a su banco, con el propósito de evitar confusiones están:

(  Nombre completo y dirección del beneficiario (vendedor).

(  Valor del crédito.  Generalmente es por el importe exacto de la mercancía, pero tratándose de artículos, caja, cantidad es difícil de determinar, se acostumbra anteponer alguna de las expresiones  “aproximadamente” “al rededor de” (about), lo que deja al exportador un margen del 10%  hacia arriba o hacia abajo en la cantidad y el precio unitario.

(  Descripción de la mercancía.

(  Documentos que requiere el importador.

(  Si el crédito es pagadero a la vista o es de aceptación.

(  Establecer los términos de venta (FOB, CIF, CIP).

(  Si es confirmada o no confirmada, transferible o no.

(  Fechas para el embarque, para la presentación de documentos y para el pago.

(  La forma como los documentos originales de embarque deben ser enviados (se refirió al correo).

(  Cualquier otra información adicional requerida para dar mayor precisión a la entrega y al pago.  Sin embargo, los bancos tienen el encargo de rechazar aquellas exigencias que no estimen comerciales.  Todo lo contrario de algunas entidades que se consideran más seguras, entre mayor número de documentos el cumplimiento exacto de las obligaciones del crédito.

5.6.  FECHA DE VALIDEZ, PRESENTACIÓN DE DOCUMENTOS, FECHA DE PAGO

La validez de una carta de crédito, es el tiempo dentro del cual el exportador debe presentar al banco los documentos para su utilización y pago o aceptación.  Los documentos deben ser presentados antes o a  más tardar en la fecha final cuando la carta de crédito exija presentación de documentos de transporte, debe establecer un plazo para ello, contado a partir de la fecha de despacho.  Si no se especifica el plazo, el beneficiario lo debe presentar máximo a los 21 días de la fecha de embarque.

Los documentos entregados después de ésta fecha, se denominan “STALE” (DEMOSTRADOS).  No aplica a los embarques aéreos por que el original de la guía no se requiere para disponer de la mercancía.

La fecha de pago se refiere al día en que el exportador debe recibir el importe de su embarque de acuerdo con el plazo otorgado a su cliente en el contrato de compraventa.

6.  CLASIFICACIÓN DE LOS CRÉDITOS DOCUMENTARIOS

El valor comercial de un crédito documentario depende de que clase sea:

6.1.  CRÉDITO REVOCABLE

Ofrece al ordenante la posibilidad de modificar o cancelar el crédito, en el momento que lo desee, sin que el banco pueda negarse a aceptar su petición.  En esta clase de crédito, la máxima ventaja la tiene el comprador, pues éste se puede corregir o cancelar sin ningún aviso previo.  No importa que las mercancías ya se encuentren en tránsito.  Éste crédito puede revocarse en cualquier momento, sin necesidad de que el banco informe al beneficiario.

La utilización de ésta carta de crédito debe tomarse como una guía aceptada por el vendedor solamente para preparar los documentos de exportación.  Un crédito revocable puede ser reconocido en cualquier tiempo mientras no haya sido utilizado por el beneficiario.

Cuando el crédito no indica su revocabilidad se considera definitivamente irrevocable.  En conclusión, este sólo debe utilizarce en casos de extrema confianza.

6.2.  CRÉDITO IRREVOCABLE

Es un compromiso definitivo del  banco emisor y constituye una obligación de dicho banco para con el beneficiario.

Este es un acuerdo definitivo jurídicamente vinculante entre el banco que lo concede y el exportador por consiguiente, puedo modificarse ni revocarse antes de la fecha de expiración, sin el conocimiento de todas las partes interesadas incluyendo el beneficiario.

6.2.1.  CRÉDITO IRREVOCABLE NO CONFIRMADO:  Constituye un compromiso en firme adquirido por el banco emisor (banco del importador) de pagar al beneficiario a través de su banco corresponsal, siempre y cuando los términos y condiciones del crédito se hayan cumplido.  En este caso, el banco corresponsal o notificación, no asume ninguna obligación de pago, limitándose a actuar simplemente como intermediario.

En otras palabras, el banco notificador, hace solo las veces de “negociador”, pero la obligación de pago al beneficiario la asume definitivamente el banco emisor.

6.2.2.  CRÉDITO IRREVOCABLE CONFIRMADO:  Es la más segura forma de pago en todas las operaciones de comercio internacional.  Ocurre cuando el banco en el país del exportador, es decir, el banco corresponsal, se obliga a pagar, de contar, aceptar o negociar los documentos.  El beneficiario obtiene la seguridad de pago y el corresponsal no tendrá que consultar al banco expedidor simplemente se hace responsable de la autenticidad y corrección de los documentos presentados por el exportador.

Este tipo de crédito se insinúa muy interesante para negociar con aquellos países que no reflejan una situación política o social muy definida, pues el vendedor queda prácticamente con 3 deudores:

6.2.2.1.  Banco confirmador.

6.2.2.2.  Banco expedidor.

6.2.2.3.  Comprador.

La confirmación es exigida por el exportador generalmente cuando no conoce al comprador o cuando dude de su capacidad financiera.  El encargo de confirmar el crédito es una obligación que puede ser aceptada, o no, pero cuando el corresponsal lo haga, se obliga ante el beneficiario en los mismos términos del emisor, a partir de la fecha en que se haya aceptado la confirmación.

6.3.  CLASIFICACIÓN SEGÚN EL PLAZO, ALTERNATIVAS

6.3.1.  CARTA DE CRÉDITO A LA VISTA:  Llamada también crédito por pago.  Contempla el pago al beneficiario en el momento en que éste presente los documentos exigidos por los términos del crédito.

El pago debe efectuarlo el banco confirmador, si la carta de crédito es confirmada, y por el banco expedidor (en el exterior) si no es confirmada.

6.3.2.  CARTA DE CRÉDITO DE ACEPTACIÓN:  Aquí el exportador ha otorgado un plazo al comprador que debe quedar registrado en el crédito.

Generalmente el beneficiario gira letras contra el banco expedidor, las cuales le serán canceladas a su vencimiento.  El compromiso del banco consiste en aceptar las letras giradas en si contra por el beneficiario, cuando éste le entregue los documentos de embarque.   Para efectos contables, es recomendable otorgar plazo a “tantos días, fechas, conocimiento de embarque”, fecha clave en las operaciones de comercio internacional.

6.3.3.  CRÉDITO TRANSFERIBLE:  Es aquel que concede al beneficiario la facultad de disponer de su crédito en favor de un tercero, llamado segundo beneficiario.  Este carácter de transferibilidad debe ser expresado en el texto del crédito y solamente puede serlo una sola vez, sin embargo pueden transferirse separadamente fracciones, pero sin sobrepasar el importe total.  

Igualmente el crédito puede transferirse en el país del beneficiario, o en otro distinto.  El departamento jurídico de la superintendencia bancaria ha aceptado que la carta de crédito es “un instrumento de comercio” pero no “un título valor” y agrega:  “Debe anotarse que existe una gran equivocación entre endoso y transferencia de una carta de crédito.  El endoso es figura típica de los títulos valores y en cambio la transferencia es modalidad de las cartas de crédito”, por consiguiente las cartas de crédito no son endosables.

Este sistema se utiliza cuando el exportador, no es el productor  de las mercancías que el importador requiere u éste accede con conocimiento de causa a transferir su calor a un tercero (segundo beneficiario) quien es, el que produce realmente las mercancías.

6.3.4.  CARTA DE CRÉDITO ROTATIVO:  (Revoluing credit):  Es la que permite entregar periódicamente al beneficiario, de una determinada cantidad, durante un tiempo igualmente determinado.

Se utiliza para despachos parciales frecuentes, otorgando al vendedor la seguridad de pago en cada uno de los despachos.  El crédito rotativo, llamado también “Recurrente” puede ser de 2 clases:

6.3.4.1.  Acumulable o acumulativo:  indica que cualquier valor no utilizado en un período, pasa y puede ser utilizado durante el periodo siguiente.

6.3.4.2.  No acumulable o no acumulativo:  cuando dicho valor no-pasa, esto es, no puede ser utilizado durante el período siguiente, ni en los demás.

6.3.5.  CRÉDITOS CON CLÁUSULA ROJA (Red ink Clause):  Éstos créditos permiten adelantos al vendedor, sin necesidad de presentación de documentos.  Es un anticipo que el comprador, dad su confianza en el vendedor, le otorga como prefinanciación para que pueda producir los bienes de exportación.  Se llama así por que la cláusula autorizando el anticipo, se escribía con tinta roja para destacar la naturaleza del crédito.

6.3.6.  CRÉDITOS CON CLÁUSULA VERDE (Green clause):  Aquel donde el vendedor obtiene anticipos, pero mediante documentos que acrediten que la mercancía se encuentre almacenada en algún lugar, aunque todavía no haya sido embarcada.

6.3.7.  CRÉDITO SUBSIDIARIO (Back to back credit):  Llamado también crédito de respaldo o crédito derivado.  En los negocios internacionales ocurre con frecuencia que el exportador no es el productor y por consiguiente, necesita cancelar las mercancías a otro proveedor.  Es el caso de las comercializadoras internacionales que deben exportar los productos en el mismo estado en que son adquiridos de sus productores, quienes generalmente no conocen los compradores de una carta de crédito en moneda nacional. El exportador,  beneficiario del crédito abierto por el comprador, solicita a su banco corresponsal notificador o confirmador que tomando como garantía dicho crédito, habrá un segundo, a nombre del fabricante de la mercancía.

La carta abierta por el importador se denomina “Martre credit” y la que abre el banco del exportador a nombre del fabricante  “Back to back credit”.

El banco del exportador está en libertad de acceder o no a la apertura del segundo crédito, pero aceptándolo, éste back to back, concede al fabricante todos los derechos que otorga un crédito documentario.  Obviamente el banco se cuidará de que la representación de los documentos se efectúe dentro de los términos establecidos en el primer crédito.

Como se trata de una operación comercial, el exportador generalmente quiere asegurar su comisión o parte de ganancia por lo que solicita al banco la apertura del back to back, por un menor valor, presentando posteriormente una factura por la diferencia, o reemplazando los documentos de embarque.

6.3.8.  CARTA DE CRÉDITO DE SOSTÉN (Standby letter of credit):  Es un compromiso irrevocable, que representa una obligación al beneficiario por parte del banco emisor del instrumento, para:

6.3.8.1.  Reembolsar el pago de una deuda cualquiera asumida por el prestatario.

6.3.8.2.  Efectuar el pago de una deuda cualquiera asumida por el prestatario, 

3.  Responder por el cumplimiento de las obligaciones del prestatario.

Es la concepción moderna de la carta de crédito como una obligación condicional del banco que asegura el pago al vendedor y la entrega de la mercancía al exportador.

7.  OTROS MEDIOS DE COBRO Y PAGO INTERNACIONALES

Existen los siguientes:

(  Orden de pago simple.

(  Orden de pago documentario.

(  Remesa simple.

(  Remesa documentaria.

(  Cheque personal.

(  Cheque bancario.

(  Billetes de banco.

(  Crédito documentario.

7.1.  ORDENES DE PAGO Y TRANSFERENCIA BANCARIA 

7.1.1.  LA TRANSFERENCIA:  Mandato que el importador dé a su banco para que envíe  una determinada suma de dinero a la cuenta que el beneficiario o exportador, mantienen en su propio banco.  Es pues, un medio de pago de cuenta a cuenta, con la intermediación de 2 bancos situados en países distintos.

7.1.2.  LA ORDEN DE PAGO:  Es una solicitud del ordenante importador a su banco para que esté utilizando la intermediación de un banco corresponsal en el país exportador y ponga a disposición de dicho exportador una determinada cantidad de dinero.

La diferencia básica entre órdenes de pago y transferencia, estriba en que ésta última se abona en cuenta al  beneficiario mientras que la orden de pago se liquida por caja contra recibo.

7.2.  MODALIDADES DE ÓRDEN DE PAGO

Se clasifican según su utilización en el comercio unilateral y puede ser:

7.2.1.  ORDEN DE PAGO SIMPLE:  Es aquella en el que el importador solicita de su banco que emita una orden de pago a favor del exportador. El banco emisor  normalmente  cursa la orden de pago a través de un banco corresponsal en el país del exportador.

7.2.2.  ORDEN DE PAGO DOCUMENTARIO:  Denominado orden de pago contra entrega de documentos.  Éste consiste en un procedimiento por medio del cual el importador solicita de su banco una orden a favor del exportador, pero condicionado el pago efectivo a la entrega por el beneficiario de determinados documentos.

Los documentos exigidos por el importador es ene general la acreditativa de la expedición de la mercancía y por lo tanto le permite el despacho o la recepción de la misma.

Otro criterio secundario de clasificación es el de la medición para el pago siendo éste caso las modalidades:

- Directa:  si el banco emisor efectúa el pago directamente al beneficiario.

- Indirecta:  si el pago al beneficiario lo ejecuta un banco distinto al emisor.

7.3.  LAS COBRANZAS

Éstas ocupan un sitio intermedio en materia de riesgos par las partes, entre los pagos directos y anticipados y las cartas de crédito.  En ésta modalidad de pago, ya hay intervención de uno o más bancos, pero dicha intervención no llega a contribuir de modo alguno, garantía en el cumplimiento de las obligaciones derivadas del contrato de compraventa y lo acordado entre las partes.  Los bancos que intervienen en una cobranza sólo obran como mandatarios del vendedor, sin que llegue a garantizar a éste la efectividad de pago, ni al comprador la precisión y oportunidad del despacho.

Para las cobranzas existen normas, definiciones y disposiciones generales establecidas en las reglas uniformas para las cobranzas que obligan a las partes interesadas, a menos que se deje constancia, de lo contrario por estar n desacuerdo con disposiciones nacionales, estatales o locales.

7.3.1.  COBRO - DOCUMENTOS:  La Cámara de Comercio internacional define el cobro como el manejo efectuado por los bancos, según las instrucciones que reciben de los documentos, tanto financieros como comerciales con el fin de obtener su aceptación o pago.

Los documentos pueden ser comerciales como factura,  cheques y letras de cambio.

( Letra de Cambio: es un título valor que como todos ellos “son necesarios para legitimar el ejercicio del derecho literal y autónomo que en ellos se incorpora y debe contener.

   1. La orden incondicional de pagar una suma de dinero.

   2. El nombre del girador

   3. La forma del vencimiento 

   4. La indicación de ser pagadera a la orden o al portador.

7.3.2. ACEPTACIÓN - PROTESTO:  Con los documentos originales de un embarque el exportador enviará  su banco comercial una carta de instrucciones que le permita a éste agilizar con claridad la gestión que se encomienda.  Además del lugar de la presentación de la letra, se debe indicar si los documentos se entregan contra el pago o si se hace contra aceptación.  Más complicada puede aparecer la situación de protesto un formato de letra puede conseguirse en cualquier papelería y su contenido por nuestra experiencia no varía de un país a otro.

7.3.3. PARTES QUE INTERVIENEN EN UNA COBRANZA: 

7.3.3.1. ORDENANTE: es el exportador propietario de la mora y girador de la letra que será entregada al banco para su cobro.

7.3.3.2. BANCO REMITENTE: es el banco en el país del importador el cual el ordenante  le ha confiado el cobro.

7.3.3.3. BANCO COBRADOR: entidad escogida por el banco remitente para que efectúe a su nombre las gestiones de cobro.

7.3.3.4. BANCO PRESENTADOR: es el encargado de presentar al deudor, la letra de su pago.

7.3.3.5. GIRADO: quien debe pagar el importe de la mercancía.

7.3.4.  DIVISIÓN DE LAS COBRANZAS:  Las remesas de documentos comerciales pueden ser de 2 clases, según la clase de documentación.

7.3.4.1. REMESAS SIMPLES: denominadas “cobros simples” o “cobranzas limpias”.  Es aquella en el que el exportador emite un documento financiero y al cual no se le agrega ningún documento comercial como cheques viajeros, letras, pagarás, recibos, etc.

  (  RIESGOS PARA EL EXPORTADOR: en general, el exportador envía la mora antes de girar el documento financiero y por tanto, en caso de impago, su capacidad para recuperar dicha mora es nula.

 (  DOCUMENTOS FINANCIEROS: son fundamentalmente, la Letra de Cambio, el Pagaré y el Recibo.

7.3.4.2.  REMESA DOCUMENTARIA:   Es aquella en que el exportador entrega a su banco determinados documentos principales, acompañados o no de documentos financieros junto con otras instrucciones.  A su vez estas cobranzas documentarias pueden ser:

7.3.4.2.1. REMESA D/P (Documentos contra Pago):  En esta forma de cobranzas el banco recibe instrucciones de entregar los documentos al importador solamente contra el pago de valor de la mercancía despachada.

7.3.4.2.2. REMESA D/A (documentos contra Aceptación):  Se prevé que los documentos se entreguen al importador, ya no contra pago, sino contra esta forma. Se  cubre el riesgo de que el comprador no asume su responsabilidad por cuanto el vendedor mantiene la propiedad de la mercancía hasta el momento de la firma de la letra.

  (  RIESGOS PARA EL EXPORTADOR: 

El exportador mantiene la posesión de la mercancía hasta que no se paga su importe o se produce la aceptación de los documentos, si bien la retención de la mercancía se produce en el extranjero.

   ( DOCUMENTOS COMERCIALES

Facturas, documentos de transporte, de propiedad, etc.,   y en general cualquier tipo de documento que no sería financiero

   (  DOCUMENTOS FINANCIEROS

Letra de cambio el pagaré y el recibo.

7.3.5.  CHEQUES PERSONAL Y BANCARIO: 

7.3.5.1.  CHEQUE PERSONAL: Es un giro que hace el titular se una cuenta corriente (importador) contra la misma a favor del exportador retirando todos o parte de los fondos que tienen deportados en poder del librado.

7.3.5.1.1.   PARTES INTERVINIENTES:  
(  Importador:  persona emisora del cheque y propietaria de los fondos depositados.

(  Exportador:  persona que presenta el cheque a cobro.

(  Banco librador:  entidad depositaria de los fondos y que paga el cheque.

(  Banco negociador:  entidad que hace efectivo el cheque.

7.3.5.1.2.  RIESGOS PARA EL EXPORTADOR:  

(  Su esquema operativo, ya que es generalmente el importador del cheque;  lo emite sólo tras haberse hecho cargo de las mercancías.

(  La existencia de los riesgos de extravío, robo, deterioro, etc.

(  Las características del cheque, se desconocen si el importador del cheque tendrá saldo cuando éste sea presentado para su cobro. 

7.3.5.2.  CHEQUE BANCARIO:  Es un mandato de pago emitido por un banco que permite al  mismo retirar todos o parte de los fondos que tiene disponibles en poder de un tercer banco.  Éstos cheques pueden ser emitidos:

(  A la orden 

(  Nominativos

(  Al portador.

**  RIESGOS PARA EL EXPORTADOR:  Además de los nombrados anteriormente están:

(   Sus características intrínsecas:  solvencia del banco emisor y la existencia de saldo en la cuenta que éste banco mantiene en el banco librador contra la que se carga el cheque.

7.3.5.3.  BILLETES DE BANCO:  El uso de billetes de banco como medio de pago internacional se limita en la práctica a los movimientos por turismo y viajes, utilizándose muy escasamente en la compraventa internacional de mercancías.

Las razones de este uso limitado son las derivadas de los riesgos de pérdida, robo, falsificación, deterioro, etc.

7.3.5.4.  CRÉDITOS DOCUMENTARIOS:  Convenio mediante el cual un banco (entidad emisora de crédito) a petición y de acuerdo con las instrucciones dadas por su cliente, se compromete a efectuar el pago de las mercancías a un tercero, o bine a pagar, aceptar o negociar las letras de cambio que libre dicho beneficiario o bien a autorizar para que  en su nombre lo anterior sea efectuado por otra entidad bancaria con la entrega de unos documentos determinados y siempre que las cláusulas y condiciones estipuladas hayan sido debidamente cumplidas por el beneficiario de este crédito.

Este medio de pago es uno de los que otorga mayor seguridad tanto al exportador como al importador, de que se respetaran las condiciones contractuales y por consiguiente no solo es el mas seguro para realizar cobro sino que también se protegen los interese de las partes que intervienen.

8.  OTRAS FORMAS DE COBRO PAGO

8.1.  EFECTIVO

Para asegurar el despacho inmediato de la mercancía, el comprador entrega al exportador billetes.  Es de poca ocurrencia pero generalmente es cuando el cliente se ha desplazado hasta el país en donde el productor elabora sus productos.

8.2.  CUENTA CORRIENTE

El exportador embarca mercancías sin exigir pago en efectivo, ni aceptaciones de letras.  Simplemente al importador se le envía los documentos originales de embarque y éste, también en forma directa, envía el cheque hasta las oficinas del vendedor, en el plazo que hayan pactado ambos.  Aquí no existe intervención de bancos.

8.3.  REEMBOLSO

Esta forma de pago es posible en relación con envíos postales realizados por agencias internacionales acreditadas.  El comprador paga cuando la mercancía le es entregada por el naviero.  El vendedor recibe su dinero por intermedio de una administración de correos.

8.4.  FACTORING

Consiste en que el vendedor cede sus cobros o cuentas de clientes extranjeros a la compañía “Factoring” que se encarga de su recolección asumiendo así el riesgo por reclamos de calidad, retraso en los envíos, etc.

En esta clase de negocio interviene:

(  El vendedor, exportador o productor.

( La sociedad Factoring que es la empresa colaboradora de facturas entregadas por su cliente.

(  El cliente comprador.

8.4.1.  CLASES DE FACTORING:

8.4.1.1.  FACTORING DE VENCIMIENTO:  consiste en el pago del valor de las facturas por parte de la sociedad de factoring en su fecha de vencimiento.

8.4.1.2.  FACTORING A LA VISTA:  la compañía factoring hace avances a solicitud del cliente y le cobra un porcentaje de las facturas compradas, muy utilizadas por clientes que tengan problemas de liquidez.

8.4.1.3.  FACTORING SIN NOTIFICACIÓN:  la que permite a la compañía efectuar cobros sin notificar al comprador.  Se diferencia del anterior por que el cliente informa al comprador que el pago lo debe hacer directamente a la sociedad de factoring.

8.4.2.  EL INTERFACTOR:  Contrato celebrado entre BANCOLDEX y el exportador, en el cual el primero cubre el segundo del riesgo comercial o no           pago del importador de sus factores comerciales, producto de las ventas de sus bienes.

8.4.3.  CLASES DE FACTORAJE:

8.4.3.1.  CLÁSICO:  BANCOLDEX asume el riesgo de no pago por insolvencia comercial al comprador extranjero.  Cuando el comprador incumple su obligación de cancelar el valor de las mercancías embarcadas por el exportador Colombiano; interfactor se las cancela cien días después de su vencimiento.

8.4.3.2.  CON RECURSOS:  cuando por alguna razón BANCOLDEX no aprueba el riesgo crediticio (o mejor al cliente) el exportador cede las facturas para efectos de cobranza solamente.  Pero sin responsabilidad del factor, quien no asume el riesgo de insolvencia del comprador.

  (  VENTAJAS

1.  Es un sistema de cuenta abierta, por que el vendedor otorga plazo al comprador (entre 15 y 90 días).  Ello puede contribuir al incremento de las ventas.

2.  Elimina las cobranzas.

3.  Protege contra la insolvencia de los compradores.

4.  Elimina los costos de análisis de riesgo crediticios cuando hay nuevos clientes.

8.4.4.  ACEPTACIONES BANCARIAS:  Puede definirse como una letra de cambio, originada en una operación comercial, aceptada por n banco para su cancelación al vencimiento.

8.4.4.1.  FUNCIONAMIENTO: Un vendedor al entregar su mercancía al comprador, le otorga un plazo convenido para la cancelación del importe.  Esto la hace a través de una letra de cambio que posteriormente es aceptada por un banco que garantiza el pago.

8.4.4.2.  ELEMENTOS QUE INTERVIENEN

8.4.4.2.1.  Girados:  es el comprador de la mercancía.

8.4.4.2.2.  Beneficiario:  vendedor.

8.4.4.2.3.  Banco acertante:  banco comercial que adquiere el compromiso, esto es la entidad que acepta la letra.

8.4.4.2.4. Plazo:  periodo de financiación otorgado por el vendedor al comprador.

8.4.4.2.5.  Intermediario Bursátil:  es un comisionista de bolsa al cual puede recurrir el vendedor de la mercancía entregando su letra aceptada por el banco comercial.

8.4.4.3.  FORMAS DE UTILIZARLAS

8.4.4.3.1.  Para financiar almacenamiento de mercancía:  la aceptación se otorga contra documentos probatorios de la existencia de mercancías, tales como bonos de prenda, recibos o certificados expedidos por un almacén general de depósito.

8.4.4.3.2.  Para financiar mercancías en consignación:  La aceptación es otorgada contra la presentación de la factura comercial, objeto de la mercancía, pero teniendo en cuenta que las normas sobre aceptaciones no permiten un vencimiento superior a seis meses.

8.4.4.3.3.  Financiación de bienes:  siempre es necesario la presentación de documentos de compraventa de mercaderías las cuales sin excepción, puede ser financiadas por este sistema.

8.4.4.3.4.  Ventajas del sistema:  

8.4.4.3.4.1.  Agilizar las compras del girador.

8.4.4.3.4.2.  Otorgar seguridad de pago al beneficiario.

8.4.4.3.4.3.  Para los distribuidores mayoristas, o almacenes de cadena representa alternativas suficientes para financiar a sus múltiples proveedores.

9.  DOCUMENTOS INDISPENSABLES

Es una operación de compra - venta internacional además de los protagonistas reconocidos (exportador, importador, banco), juegan papel destacado los documentos requeridos por las autoridades cambiarios y documentos.

9.1.  CONTRATO DE VENTA

9.1.1.  EL CONTRATO DE VENTA:  Elaborados por el exportador y aprobado por el importador en donde se especifica las características de los artículos, así como también su precio,  forma de pago, moneda de negociación, etc.

9.1.2.  FACTURA COMERCIAL:  documento en el cual se establece el importe de la mercancía y debe ser expedida por el beneficiario.

9.1.3.  CONOCIMIENTO DE EMBARQUE:  

9.1.3.1.  Es el título de propiedad de la mercancía.

9.1.3.2.  Es el recibo otorgado por la compañía marítima.

9.1.3.3.  Es el contrato de transporte.

9.1.4.  GUÍA AÉREA TERRESTRE DE FERROCARRIL:  Documentos éstos que deben presentarse de acuerdo con las condiciones exigidos en el crédito documentario.

9.1.5.  CERTIFICADO DE ORIGEN:  Se requiere para conocer la procedencia de la mercancía.

9.1.6.  CERTIFICADO DE INSPECCIÓN:  se realiza con el propósito de que las mercancías reúnan las condiciones exigidas.

9.1.7.  OTROS DOCUMENTOS:

9.1.7.1.  Lista de embarque.

9.1.7.2.  Certificado de peso.

9.1.7.3.  Certificado fitosanitarios. 
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ANEXOS

MODELOS DE CRÉDITOS Y CARTAS DE CRÉDITO

















CRÉDITO IRREVOCABLE CONFIRMADO

















NOMBRE DEL BANCO AVISADOR



NOTIFICACIÓN DEL


NÚMERO





CRÉDITO DOCUMENTARIO








IRREVOCABLE




No. de referencia del Banco Avisador








Lugar t Fecha de notificación.








Banco Emisor



Beneficiario








































No. de referencia del Banco Emisor



Importe































    Nuestro corresponsal antes mencionado nos ha informado que se ha emitido a su favor el crédito








    documentario indicado.  Le adjuntamos el aviso dirigido a usted.

















    Por favor verifique cuidadosamente las condiciones del crédito.  en el caso en que usted no esté de acuerdo








    con sus términos y condiciones, o si usted considera que no puede cumplir alguna de sus condiciones,








    sírvase acordar una enmienda a las condiciones del crédito por intermedio de la parte que ha contratado








   con usted (ordenante del crédito).


















Se le envía ésta notificación y el aviso adjunto sin compromiso de nuestra parte.
















x
Según lo solicitado por nuestro corresponsal, confirmamos el crédito antes mencionado.





























Bank "Y"








(Firmado)



































































CRÉDITO IRREVOCABLE

















NOMBRE DEL BANCO EMISOR



CRÉDITO DOCUMENTARIO


NÚMERO

Banco Emisor



IRREVOCABLE













Lugar y fecha de emisión



Fecha y lugar de vencimiento




Ordenante



Beneficiario

















         The Eastern Trading Company








         29, London Road








         Hong Kong




Banco Avisador

No. Ref.

Importe

















Crédito Utilizable en

















por           pago
      aceptación
       negociación


Expediciones parciales

Transbordos






     autoriza.
no autoriz.
      autorizad.
    No Autorizad.     
contra la presentación de los documentos aquí mismo indicados













Embarque despacho toma a cargoo desde/en




y de su(s) letra(s) de cambio 90 días vista





             Hong Kong

grada(s) contra
Bank "X", 35 Kings Road North



Para transportar a:     Aeropuerto de Eizeza, Buenos Aires




Hong Kong





















             1,  FACTURAS FIRMADAS EN TRES COPIAS, que prueben que las mercancías están de acuerdo con la orden








                 2,  DOCUMENTOS DE CONSIGNACIÓN AÉREA, que pruebe que las mercancías fueron despachadas a








                 3,  LISTA DE EMPAQUE EN TRIPLICADO








                 Se nos ha informado de que el seguro será acordado por nuestros ordenantes.








                 Para cubrir trajes de damas C y F Aeropuerto de

















Los documentos deben presentarse dentro de los 7 días siguientes de emisión de los documentos y siempre dentro del período de validez del crédito.








Emitimos éste crédito documentario a su favor.  Queda sometido a las reglas y usos uniformes relativos a los créditos documents.








(revisión 1,913 publicación No. 500 de la cámara de comercio internacional, París, Francia) que nos obliga según sus términos








y en especial según su artículo 3.  En todo giro o letra que se necesite debe mencionarse expresamente el número y la fecha del








crédito así como el nombre de nuestro banco.  Si el crédito es utilizable por negociación cada presentación debe ser anotada en el








reverso de este ejemplar por el banco donde el crédito sea utilizable.

















